[bookmark: _GoBack]看《45分钟成为面霸》顺利面试进入大公司
原创 2015-12-14 小晕 蓝小雨冠军销售


背景介绍：
大家好，我是群友小晕。这篇文章讲述的是我最近面试一家一线大公司的经历，写得不好请多多担待。
我大学毕业4年，一个普普通通的二本。上大学那会成天顾着玩，什么也没干成。毕业看着同学都高高兴兴地去银行外企等各种大公司好单位上班了，很羡慕但那时候再怎么努力也知道赶不上他们，过的浑浑噩噩，自我麻痹。心里想着，“管他呢，车到山前必有路，我先找一份工作随便干干吧。”
然后就开启了长达4年的各种换工作各种跳槽然而一事无成的尴尬局面。总结自己，就是个怕吃苦，爱抱怨，不付出，老想占老板便宜，而且爱幻想的员工。（惭愧）
最近我又在一家公司办了离职，步入了漫漫求职大军。
题外话：小弟是干电商运营的哈。
过去面试：
前半个月我就光顾着玩了，天天炉石撮个不停（笑）。然后在家呆着也慌了，觉得心里空荡荡，不行得找个工作了！囫囵吞枣的写完简历，就各种海投然后等电话。好不容易有一家心仪的公司给我打电话找个网店运营基础岗，我兴冲冲地就去了。
结果，靠着点小聪明自以为顺利搞定了面试关，在家等了5天没人通知复试，才突然发现人家这个职位招聘结束了——我被淘汰了。当时的感觉心里“特别恶心”，那种明明以为是囊中之物的东西，结果长翅膀飞了。
然后我又联想到自己这思念的求职路，发现这个场面发生过好多次。最惨的一次，是我恳求过以前的领导跳到新公司，带上我，结果当吃饭也请吃了，好话说尽，决心表得很大，在家啥等半个月，杳无音讯。
额，写到这我也经不住恶心，这种回忆现在想来还是会让人很难接受呀。
像我这种玻璃心，不知道出路在哪了。
学习吸收：
在家闲着没事，说上网搜搜营销策划学习学习吧。小弟有一个优点，搓归搓，但还是有一点学习意识的，见到好的东西想得起来的话还是会写写画画的。搜了个叶茂中，突然在百度贴吧看到有个帖子，推荐什么五本营销策划的书，说是留邮箱就给我。我当时看到第一位叫什么万里依然《我把一切告诉你》。
第一直觉应该是个老业务员在讲故事，我嫌留邮箱麻烦就在百度搜书名，因为实在无聊就在网易读书看了起来。看完了节选到蓝小雨准备谈4000万合同那段没了。有点意思，又搜到一个网盘可以免费下载书的。这一个下载动作不要紧，等真看起来一天过去了！
我几乎像触电般震惊，这他妈是谁呀？这么牛逼！不管故事是否真实，但里面的干货可是实实在在真刀实枪啊！
第二天看了一半第二部，觉得看书不过瘾，看能不能再搜出什么资源，结果再土豆搜到了蓝小雨冠军销售的视频，乖乖，这下居然能直接听作者讲，不用费眼睛直接带上耳朵就行。爽！
我一口气听了择业上下部、45分钟面霸等等。然后发现有个视频是加密的，要输入密码才能听。这个可急死我了。
当时想着，不行！一不做二不休，我得搞到密码！不然就得交好几千学费才能听到。（贪财。。。）
然后我就搜，发现关注微信订阅号：lanxy2014 后，在微信里就能获得密码。得到密码后 就开始下载！
我听的课程就是鼎鼎有名的《三大思维模式内部课程》，4个小时的课程到今天我已经听到七八遍了。
提问分析：
就这样，有了一点点薄弱的基础，我也看是提问“我他妈怎么到现在还混不出来呀？”“选哪行，继续干电商还是转行？”“找什么样的公司？”
最后我的答案是，抓住地域优势，本地区IT技术发达，继续干电商！此外我自己还补充一点，发展方向不能只干电商，要学会全渠道市场能力——以电商切入公司，证明能力后再接触线下渠道！
就这样有了方向，就精心挑选了当地的10家IT类公司电商运营岗位，开始布局第一次面试。
市调报告：
说起来容易，可做起来就没那么简单！
在这我真得说，各位兄弟姐妹，不知道你们有没有类似的经历：看书或者参加培训热血沸腾，觉得激情十足下一个千万就是劳资了。结果过了三天，你稍微有点懒，过了一周，你有点怀疑自己，过了三个月，“嗯？我当时怎么回事？”，该干嘛又干嘛去了。
小弟也不信躺枪，真到了面试准备阶段的市调，就犯愁了，拖了两天进展缓慢。
也许是老天看我可怜，让我见识到雨总干货。看我他妈打完鸡血没反应了。老天又给了我一次实践《45分钟面霸》机会！
周三我在面试一个公司的路上，收到一个当地IT公司的面试电话，确切的说是猎头电话，这个公司基本不在招聘网站发信息，全靠猎头推介。
地铁里信号不好，我含含糊糊地听懂让我明天早上就去面试！
地铁里，雨总的各种话突然像回放机一样在我脑袋里炸开锅：
“市调报告是提升个人品牌的最重要标志”“销售成交的秘诀，请先为客户付出”“五天打造冠军级市调”“把事情做透”。。。。。。
市调，市调，市调。
可突然意识到市调报告就是明天成败的关键呀！可当时到家都下午5点了，我还有多少时间做？
不管了，死马当活马医！先写再说！
幸好电商的市调报告短期内容是不涉及线下调研的，直接用线上软件开搞！
打开PPT，根据职位描述，简单列了以下几个方面：
产品市调
品牌推广策略
会员营销策略
直通车策略
钻展策略
淘宝客策略
资源整合
然后利用百度，淘宝指数，看数据搜资料，写了起来。前面还能图文并茂细细写出来，到后面时间来不及图也不找了全文字写。第二天早上七点起床又突击了一个多小时，眯着惺忪的睡眼踏入这个超级大公司的园区。
面试闯关：
“你好，我面试的职位是电商运营。我特别准备了一份材料，希望能有机会讲解。”
面试官很惊讶，然后示意我开始。
一开始我讲得比较细，他说“这段稍微讲快点，我还有事”
越讲到后面，他听得越起劲，完全不想让我停下来，我边讲他边问问题。我当时如有神助，以一个特别专业的姿态一一回答。最后一口气讲了一个多小时，结束面试，他很高兴的握住我手说，首先非常谢谢你为我司做的付出，不管咱们能否合作，我都想保留你这份方案，问我可否？我当时表面很平静，心里乐开了花。
我迷迷糊糊的离开了这家公司，我还是不敢相信刚才发生了一切。
这四五年来他妈的面试不知道吃了多少亏，今天这次可能是我迄今为止最张脸的一次面试！
心态领悟：这次面试，无疑给了我巨大的自信心，让我的心一下子有了底气。此外，积极的做事态度，面对职位的平常心也是面试能成功的因素，我阴差阳错这次每个方面都做的不错。
最后：
这家大企业还需要跟我协商下薪资，所以最终能不能去现在还没定数。需要进一步沟通。不管我已经不是当初那个玻璃心的我了，有了这次面试经历，我可以很自信的准备第二家，第三家，直到找到一个让我满意的企业。
另外，我想说。雨总的干货，咱们抛开营销的内容，里面的思想真的胜过一万本鸡汤，一万本成功学著作。如果咱们能好好吸收，哪怕一点点，也能给平凡的生活带来大变化。
尝到了学习的甜头，我每天坚持学习雨总和716团队的精华内容，前不久飞龙分享的内容我正在单点爆破，贴一部分供大家参考。
最后祝大家每个人都能幸福，收获属于自己的一份自信。我也会继续再接再厉，抓住这波让自己强大起来！
[image: 640.webp.jpg]
image1.jpeg
e

msmm‘w

R i, e e,
T AT
B PAATES, |
mans
s
ek e eT—
| snon. momameme | Zoeirer we
e —
monn
momma, fer
R SRS (ST RS
PriEs
N EI R RS AR SRR
[N ————————
[HTPSg——
R p—
2 RN S s romern
]
s -
mmtra
oo

RS I, USRS ‘ frtheee

Taun mErenEmen
Prap -t

v, .
n2: speARAIOS
2w HERROTE— 7 om0
o arEn. i, ey | (A i 2
B
B kRIS
srm, mv

BORERIEON IS
BEBYRA ENDRAT

BRI GBI %3, UK.
R, BOSORTINTR , SEAIIET
PUITSEEr e A, - - ]

mmmne @i

Sk aname . 1
ARMERGAK , REEHORA) i n—.“-n;u-n'n
B

A, FEOS  DEREETRS THe , eum

R PSS KB, ) DESS00I0007 KM
oot i i Dok e ey et
R A LRI, B2,

e —
e

[ 1AM o

e aET . RS RT

| T e
B e e — Y
P A
S LA ABE 9
MRET BRGNS

L vimmervmas | 2 S@RSRmESR RN
pers! o e o
AR BT RED.





